
CEJN is wereldwijd toonaangevend op het gebied van innovatieve snelkoppelingsoplossingen voor hydrauliek, 
thermomanagement, perslucht en vloeistoffen. Als Zweeds familiebedrijf van de derde generatie staan wij voor 
kwaliteit, duurzaamheid en maximale klantwaarde. Onze producten dragen wereldwijd bij aan een hogere 
efficiëntie en veiligheid binnen industriële toepassingen. 

Uw taken:
• U beheert de eindklanten in uw verkoopregio en plant uw klantbezoeken zelfstandig. 

• U bouwt bestaande klantrelaties systematisch verder uit en ontwikkelt nieuwe zakelijke kansen. 

• Als eerste technische en commerciële aanspreekpunt adviseert en ondersteunt u uw klanten vanuit uw vakkennis 	 	
	 en expertise. 

• U werft actief nieuwe klanten en ontvangt daarnaast regelmatig gekwalificeerde leads uit uw regio om verder 	 	
	 op te volgen. 

• U rapporteert regelmatig over uw activiteiten en resultaten aan de directie.

 
Uw profiel: 
• U heeft een technische opleiding of studie afgerond en beschikt over ongeveer drie jaar ervaring in de verkoop 	 	
	 van technische producten, bij voorkeur op het gebied van hydrauliek of verbindingstechniek. 

• U heeft affiniteit met de verkoop van technisch complexe producten en bent enthousiast over klantspecifieke 	 	
	 oplossingen. 

• Dankzij uw ervaring in de buitendienst plant u uw routes en werktijd zelfstandig en efficiënt. 

• Onze klanten vertrouwen op premiumoplossingen voor veeleisende toepassingen. Daarom bent u bereid en in 	 	
	 staat om u grondig te verdiepen in de specifieke technische behoeften en toepassingsvereisten van uw klanten. 

• U werkt regelmatig samen met onze teams in Zweden. Een goede beheersing van het Engels is daarom vereist. 

 
Dit bieden wij u: 
• Een commerciële functie met innovatieve premiumproducten die in uiteenlopende industrieën worden toegepast. 

• De ruimte om uw regio met eigen initiatief en enthousiasme verder te ontwikkelen. 

• Een uitgebreid inwerkprogramma voor ons productportfolio, onder andere op onze locatie in Troisdorf bij Keulen, 		
	 op ons hoofdkantoor in Zweden en via de CEJN Academy. 

• Een aantrekkelijk basissalaris met een prestatiegerichte beloning. 

• Een aantrekkelijke pensioenregeling. 

• Een bedrijfswagen, ook voor privégebruik. 

• Opleidingsmogelijkheden afgestemd op uw behoeften. 

• Interne en externe trainingen. 

• Een bedrijfsfitnessregeling. 

Accountmanager Buitendienst  
Nederland en België  
(m/v/x)

Dan ontvangen wij graag uw sollicitatie, inclusief uw salarisindicatie, 
per e-mail: 

De heer Guido Hoffstadt
bewerbung.de@cejn.com

Meer informatie over CEJN: 

 

Wij kijken ernaar uit u te ontmoeten!

Interesse gewekt? 

Wij verzoeken recruiters vriendelijk om geen contact op te nemen.

Zet de volgende stap bij de marktleider 
in snelkoppelingen

Carrière bij CEJN

mailto:bewerbung.de%40cejn.com?subject=Accountmanager%20Buitendienst%20%E2%80%93%20Nederland%20en%20Belgi%C3%AB
https://www.linkedin.com/company/cejn-product-gmbh/
http://www.youtube.com/@cejn-productgmbh

